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Farmaceutica ticinese:
a»

«la collaborazione pag

La filiera produttiva in Ticino impegna 2.900 persone.

FIT / Nonostante le sfide lanciate dalla crisi sanitaria il settore guarda in avanti con fiducia
Giorgio Calderari: «Larete creata trale aziende, le associazioni economiche e le istituzioni
ha garantito la continuita della filiera - Innovazione fondamentale per la nostra industria»

Erica Lanzi

Nonostante le sfide sollevate
dal8mesidipandemial’indu-
stria farmaceutica ticinese si
confermasolidaeguardaavan-
ticonserenita. Le cifre mostra-
no una filiera che genera 2,45
miliardi di franchiin fatturato
(dicuil’80%viene esportato), e
che occupa 2.900 collaborato-
ri,inlineaconl’andamentore-
gistratofinoall'arrivo della CO-
VID-19. L'associazione cappel-
loFarma Industria Ticino (FIT)
inoltre e cresciuta passandoda
30a39soci,graziealladecisio-
ne presa 'anno scorso di allar-
garsiancheallestart-up(duele
nuove entrate) e alle societa
portatrici diinteresseattive nei
servizionella consulenza.

Per quanto riguarda l'anda-
mento degli affari, «Il settore
non si & mai dovuto fermare e
questo é stato reso possibile
molto grazie al'impegno dei
collaboratori», ha sottolineato
ieri Giorgio Calderari, presi-
dente di Farma Industria Tici-
no.Ciononostante sonodiver-

sele problematichelegate alle
incertezze create dalvirus.«Lo
scorsoanno e parzialmente an-
che peril 20211e visite dei pa-
zienti oncologicisono calate di
circail 30% - haspiegato Calde-
rari -. Questo significa ritardi
nelle visite, nelle operazioni e
quindinelle ordinazionidicu-
re e trattamenti. In ambito di
ricercaesviluppolapandemia
ha comportato fortirallenta-
mentideglistudiclinici, e que-
stoporteraadavere fortiritar-
dineiprossimidue o tre anni
per quanto concerne l'entrata
sul mercato di nuovi medica-
menti peripazienti. E poian-
cheil settore farmaceutico da
oltreunannofaiconticoniri-
schi di strozzature nelle cate-
ne di approvvigionamenton.
Cio nonostante, ha conti-
nuato Calderari, il settore far-
maceutico nel suo complesso
ha dimostrato una capacita di
reazioneallasfidasanitariano-
tevole.«Ad ogginel mondo so-
no stati gia somministrate ol-
tre Smiliardiemezzodidosidi
vaccino peril coronavirus, pro-
babilmente ne sono gia state

prodotte oltre 6 miliardi. Chi
avrebbe creduto a gennaio
dell’anno scorso, chelaricerca
elindustria farmaceutica sa-
rebbero riusciti a ottenere si-
mili risultati in cosi poco tem-
po? E poicisonole cure: pro-
prioinTicinolaHumabseriu-
scitaasviluppareun farmacoa
base dianticorpi che grazie al-
lasuastraordinariaefficaciaha
ottenutoilvialiberaemergen-
ziale dalle autorita. Risultati
dellascienzadicuisarebbebe-
ne approfittare, anche perche
cisono tutti gli altri pazienti
malati che hanno pure diritto
all'ospedalizzazione».

Laforzadella collaborazione

Fondamentale e statala forte
collaborazione tra gliattorico-
involti. Anche in Ticino, ha ri-
marcato Calderari, laretetrale
societa del settore, le associa-
zionidi categoriaeleistituzio-
nihagarantitoil funzionamen-
todelleattivitadellafiliera.«Da
unlatoil territorio ha suppor-
tato le aziende, dall’altro le
aziende farmaceutiche sisono
adoperate perassicurarele for-

Il settorein Ticino
grazie al suo
dinamismo sta
attirando parecchi
investitori stranieri
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niture dei medicamentineces-
sari agli ospedali. Lavorare as-
sieme ha portato a un grande
valore. Manon solo: negli ulti-
mimesicestatounbel fermen-
toin termini di nuovi prodot-
ti, ricerche e investimenti nel
settore».AncheinTicino,come
dimostranolanascitadinume-
rose start-up e le attivita di fu-
sioni eacquisizioni trale azien-
de,nonche lo sbarco in Borsa
dellaGainTherapeutics. «La far-
maceuticaticinese staattiran-
dol’attenzione dimoltiinvesti-
tori stranieri - ha sottolineato
ancora Calderari -. E fonda-
mentale continuare ainvesti-
renell’innovazione,aderendo
a progetti come quello delo
Switzerland Innovation Park e
dealla Greater Zurich Area.In-
fattise dovessimorimanerein-
dietro, in futuro si rischiereb-
be divedere chiudere le atti-
vita di produzione (come ad
esempio NorvartisaLocarno)».
Einfine, un altro trend di col-
laborazione trale aziende e il
territorio e quello che riguar-
dalaresponsabilitasocialedel-
laaziende. Questanno FIT sie
fatta promotrice della mobili-
ta sostenibile in collaborazio-
ne conil Dipartimentodel ter-
ritorio, secondoil principioche
laresponsabilita sociale delle
aziendenon e affattomoda, ma
unvalore fondamentale peril
presente eil futuro.

1minuto

«llfranco
eancora
troppo forte>>

Bancanazionale
Malgradoil recente
indebolimento il franco
svizzero & ancora troppo
forte: lo ha affermato ieri Fritz
Zurbriligg, vicepresidente della
direzione della BNS. Listituto,
ha aggiunto, manterrail suo
bilancio al livello necessario e
potrebbe anche espanderlo
ancora. Larecenteimpennata
dell'inflazione & peraltro da
considerasi temporanea:la
BNS non vede a medio
termine alcuna pressione
inflazionistica. Un dollaro
costa attualmente 0,92
franchi, il corso piu alto da pit
ditre settimane. Leuro viene
per contro scambiato a circa
1,09 franchi.

COINBASE NEI GUAI

La Sec (autorita americanaci
di vigilanza dei mercati
finanziari) minaccia di avviare
un'azione legale contro la
societa Coinbaseeleha
chiesto di fornire ulteriori
informazioni sul nuovo attivo
digitale Lend, chela
piattaforma di trading di
critpovalute quali il Bitcoin
vorrebbe lanciare.

GAS, PREZZ| RECORD

La tensione sul lato
dell'offerta continua a farsi
sentire anche sul comparto
energetico. ll prezzo del TTF il
contratto diriferimento peril
mercato europeo del gas, ha
toccatoil record storico a 55
euro/MWh. La tensione sul
prezzo sarebbelegata alla
riduzione dei flussi di gas
russo verso l'impianto
tedesco di Mallnow.

TOYOTA

Toyotainvestira circa 12,5
miliardi di franchi entro il 2030
per la produzione dibatterie
per auto elettriche e vetture
con motori ibridi. In maggio
Toyota aveva annunciato che
degli 8 milioni di auto che
intende immatricolare nei
prossimi nove anni, almeno 2
milioni saranno veicoli elettrici
e auto alimentate aidrogeno.

Commercio online svizzero,
in piena espansione grazie al virus

ZHAW / Nove negozi su dieci sono cresciuti durante la pandemia - Gli approvvigionamentitra le sfide

Prosegueilboom del commer-
cio online: quest’anno le ven-
dite saliranno del 50% rispet-
toal2019.Lastima e dellascuo-
launiversitaria professionale
discienze applicate di Zurigo
(ZHAW), che mette in luce co-
me lapandemiaabbia portato
sul web molti clienti supple-
mentari.

Negli ultimi 18 mesinove ge-
stori su dieci di negozi Inter-
nethanno ampliatolacliente-
laeil 51% 1o ha fatto in modo
molto marcato, emerge dallo
studio pubblicato ieri. 11 40%

dei clienti ha inoltre aumen-
tatolafrequenza eivolumidi
acquisto. '88% dei 365 opera-
toriinterpellati attraversoun
sondaggio hannovistoil fattu-
rato 2020 crescere rispetto
all’anno prima, il 30% forte-
mente. Secondo i ricercatori
la tendenza dovrebbe conti-
nuare. «Negli ultimi tempi
moltinegozionline hanno ap-
profittato trevolte: dell'afflus-
sodinuoviclienti, dell’aumen-
todellafrequenzadiacquisto
e della crescita dei volumi di
venditay, spiega Darius Zum-
stein, ricercatore della ZHAW.

«Nel complesso, stimiamo che
il fatturato del commercio on-
line svizzero raggiungera al-
meno15miliardidi franchinel
2021, cio che rappresenta un
aumento di quasiil 50%rispet-
toal2019.1192% deirivendito-
rionlinesiaspettaunacresci-
taduraturaanchedopolafine
della pandemia:il 23% una for-
te progressione eil 69%un au-
mento moderato.

I settori pit favoriti

L'avanzatadellevendite suln-
ternet concerne tuttiitipidi
prodotti, con un incremento

Il fatturato del
commercio online nel
2021dovrebbe
raggiungere almeno
15 miliardi di franchi

particolarmente forte nel ra-
mo degli articoli peril giardi-
no eil fai-da-te, dei giocattoli,
deimobili, delle attrezzature
sportive e deglialimentari.La
domandaonline molto soste-
nuta di computer, articoli
multimedia e apparecchielet-
triciregistratanella primave-
radel 2020 si e invece oraun
po’ attenuata. In risposta alla
situazionela maggior parte de-
gli operatori ha assunto per-
sonale aggiuntivo, per esem-
pioneicomparti del magazzi-
noedell’elaborazione deglior-
dini. Molti fornitori cosiddet-
ticomnichannely, cioe che ge-
stiscono sia negozi stazionari
che sulweb, hannoampliatoi
loro dipartimenti di e-com-
merece. «Lacrisidicoronavirus
ha comportato una significa-
tiva spinta alla digitalizzazio-
ne», commenta Zumstein.
Molte societahannoinvestito
ulteriormente nell’espansio-
ne delle loro capacita di ma-
gazzinaggio e nei sistemi in-

formatici. Nel frattempo piu
della meta vende i suoi pro-
dottianche attraverso piatta-
forme virtuali come Digitec
Galaxus e Amazon, una quota
assai superiore a quella del
2019.Tralessfide attualiche de-
vono affrontare ivenditorion-
line figuranoiproblemidiap-
provvigionamento: tre su
quattro dichiarano di essere
inritardo nelle consegne o di
non riuscire a evadere gli or-
dini.Inoltreil70% degliinter-
pellati percepisce una crescen-
te pressione competitiva e sui
prezzi. Tra i fornitori omni-
channeloltrelametasiaspet-
tameno negozi stazionarinei
prossimi anni. <Alcuni opera-
tori probabilmente si concen-
treranno di pit sunuovi tipi di
puntivendita, per esempio ne-
gozi in cui e possibile avere
delle esperienze particolari o
sale espositive che mettonoin
mostra unicamente prodotti
selezionati dellagamma onli-
ne», conclude Zumstein.



